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Bab 16: Sales untuk Founder

Bagian ini sudah masuk ke rencana buku, tetapi belum ditulis penuh. Pemilik
buku dapat menekan tombol Generate section untuk menulis bagian ini
dengan bantuan model bahasa yang terhubung ke TheoryTrace.

Ringkasan rencana bagian ini:
Membahas proses penjualan dari prospek hingga closing, terutama untuk

B2B: cold outreach, discovery call, demo, proposal, negosiasi, follow-up,
CRM, dan membangun pipeline penjualan.
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